
     

 

CURSO DE MERCADO ELECTRICO (15 hrs) 

SINOPSIS 

La electricidad es un bien esencial. No podemos entender el desarrollo de nuestra sociedad sin ella. El 
sector eléctrico está en continua evolución hacia la convergencia con Europa. Esto implica que su 
legislación es extensa y cambiante. Como ingenieros no podemos permanecer al margen de esta 
evolución. 

En estas jornadas se pretende dar una visión global del mercado eléctrico, esbozar una visión del futuro 
del sector, así como mostrar posibles salidas profesionales dentro del sector. 

Este curso va dirigido a profesionales dentro de cualquiera de las actividades del sector (generación, 
transporte, distribución, comercialización, consumidores), profesionales en búsqueda de oportunidades 
de negocio, o a cualquiera interesado en entender su factura eléctrica. 
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