
   

   

 

 

CURSO DE OPERACIONES PARA COMERCIALIZADORAS 

SINOPSIS 

España es uno de los países de Europa con mayor número de comercializadoras, en 10 años solo se 
mantendrán las más eficientes, aquellas con menores costes operativos 

En este curso se pretende formar en las operaciones de la comercialización, en especial aquellas 
dirigidas a optimizar sus costes de aprovisionamiento  

Este curso va dirigido a profesionales que desarrollen su labor en comercializadoras eléctricas, 
consumidores de compra directa y representantes de mercado. Se trata de un curso tanto teórico como 
práctico, con realización de ejercicios sobre las operaciones diarias. 
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